
曹树元个人先进事迹材料

[bookmark: _GoBack]曹树元，云南省德宏州梁河县一名普通的农村青年，从外出务工到返乡创业，他用十年时间，走出了一条从“农民工”到“电商带头人”的奋斗之路。他创办的“阿昌山农特产店”，不仅是一家淘宝店铺，更是一座连接深山农户与广阔市场的暖心桥梁。2020年，他荣获国务院颁发的“全国优秀农民工”荣誉称号，成为梁河县青年返乡创业、助力乡村振兴的生动典范。
一、敢闯敢试，从零起步的电商探路人
曹树元的创业之路，始于对家乡的眷恋与对时代的敏锐把握。大学毕业后，他曾辗转多地打工，做过餐厅服务员、工地零工、隧道开挖等体力活，每月收入微薄。2014年，随着国家电子商务支持政策的陆续出台，他毅然选择回乡创业，开设“阿昌山农特产店”，主营蜂蜜、皂角米、野生菌等本地山货。
创业初期，订单稀少，经验不足，物流不畅，种种困难接踵而至。但他始终坚信“诚信是根本，品质是生命”。从产品挑选、客户沟通到包装发货，他都亲力亲为，哪怕一天只有一两单，也绝不敷衍。面对差评，他第一时间沟通解决，勇于承担责任，用真诚赢得客户信任。几年如一日的坚守，让他的小店从无人问津成长为日均订单超10单、微店日流水破万元的“万粉店铺”，走出了一条从无到有、从小到大的电商创业之路。
二、心系乡亲，乡村振兴的暖心助农人
回到家乡后，曹树元深刻感受到农产品“卖难”问题的严峻。许多优质山货因信息闭塞、渠道有限而滞销田间，农民辛苦劳作却难以变现。他下定决心，要通过电商帮助乡亲把产品卖出去、卖出好价钱。
为此，他跑遍了德宏州的村村寨寨，深入农户家中收购产品。他坚持“价格公道、现结现清”，从不拖欠货款，在农户中树立了良好口碑。2015年，梁河县芒东镇红薯滞销，他本已收满库存，但仍不忍拒绝农户求助，全部“照单全收”。他说：“老百姓种地不容易，能帮一点是一点。”这份体谅与担当，让他成为农户心中最可靠的“山货郎”。
在他的带动下，当地一批“新农人”也开始尝试电商，如“黑牛哥”梁兆满等人，共同通过抖音、微信等平台展示农产品采收过程，以真实场景赢得客户信任。2021年，曹树元通过电商实现销售额800万元，帮助农民直接增收500万元，真正把“小屏幕”变成了“大市场”，把“土特产”卖成了“抢手货”。
三、情暖山乡，公益帮扶的爱心传递者
在走村串户的过程中，曹树元目睹了山区留守儿童、独居老人的生活艰辛，深受触动。从2015年起，他每次下乡都会随身携带米面油、衣物被褥等物资，送给困难家庭。他的善举渐渐感染了身边的客户和合作伙伴。2022年，他联合百余名爱心人士成立公益组织，定期走访山区，资助困难儿童，捐赠学习用品和过冬物资。
“帮助别人的事情我做了就够了，其他人知道与否并不重要。”这是曹树元常说的话。在他看来，公益不是宣传，而是本能。无论是支援灾区，还是帮扶邻里，他总是第一时间伸出援手，用行动诠释了一名新时代农民企业家的社会责任感。
以电商为桥，走向共富未来。从打工者到创业者，从卖货郎到公益人，曹树元始终不忘初心：“帮助老百姓变现，帮客户找到好货源，就是我该做的。”他不仅用电商打开了农产品的销路，更用诚信和爱心赢得了尊重与信任。在乡村振兴的大背景下，曹树元的故事生动展现了一名普通农村青年如何借助政策东风、依托个人奋斗，实现自我价值，并带动一方百姓共同致富。
他是我县就业创业工作中涌现出的优秀代表，是新时代农民工转型发展的典型缩影。推荐曹树元为云南省就业类先进个人，既是对他个人奋斗的认可，也是对广大返乡创业青年的激励。相信在未来，他将继续以电商为媒、以爱心为桥，带领更多乡亲走向共同富裕的美好明天。

